
توافقنامه ی حق الزحمه ی فروش

 قابل اجراست.])"توافقنامه"( از تاریخ ]تاریخ اجرا این توافقنامه ی حق الزحمه ی فروش

شرکت[ما بین:  ]نام  کشور شرکت  ]نام  کشور  قوانین  تحت  که  شرکتی  )"شركت"(،   [شرکت 
تاسیس گردیده، فعالیت می نماید و دفتر مرکزی آن در نشانی ذیل قرار دارد:

]نشانی کامل شرکت[

  )"كارمند"( شخصی که محل سکونت وی در نشانی ذیل قرار]جنسیت و نام کارمند[و:
دارد:

 ]نشانی کامل کارمند[  

 نماینده نیز آمادگی خHHود را دارد و، جدول محصولات، که شرکت قصد فروش محصولات جدول الفاز آنجایی 
 اعلام داشته است؛ در ازاء دریافت درصد مشخصی از فروشرا برای فروش این محصولات به نفع شرکت 

طرفین در مورد موارد ذیل توافق می نمایند:

حق فروش.1

 مشHHخص شHHده در شرکت حق انحصاری فHHروش محصHHولات منHHدرج در جHHدول الHHف را، در محHHدوده یا.
 ، بHHه نماینHHده ی آغHHاز توافقنامHHه[تHHاریخ[از  ]توافقنامHHهزمHHانی  دوره ی[زمHHانی  ی دوره یط  وجHHدول ب

فروش واگذار می نماید. 

تعیین شده ندارد. نماینده، حق فروش محصولات شرکت را خارج از محدوده یب.

  انجHHامنماینده ملزم است تمامی سعی خود برای فHHروش محصHHولات شHHرکت در مHHدت تعHHیین شHHده راج.
HHروش ایندهHHه برای فHHورت گرفتHHدامات صHHا اقHHه بHHود در رابطHHات خHHت گزارشHHف اسHHده موظHHد. نماین 

 در زمانهای تعیین شده و با جزئیات لازم، ارائه نماید.،محصولات را

 مجHاز فHروش محصHHولات نماینده موظف است در هنگام فروش محصولات مذکور، خود را نماینHده ید.
شرکت معرفی نماید و حق فروش محصولات شرکت را به نفع و به نام خود ندارد.
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قیمت محصولات.2

  قیمت محصولات را تعیین نماید و نماینده نیز موظف است که این محصHHولات را فقHHط بHHه قیمتدشرکت بای
تعیین شده توسط شرکت به فروش برساند.

سفارشات.3

  سفارشHات خریHداران را کتبHHاً و بHا امضHاء آنهHا یHا نمایندگانشHان دریHافت و بHهدفHروش بایH نماینHHده یا.
شرکت ارسال نماید.

  تمHHHام سHHHعی خHHHود را برای تحویHHHل هرچHHHه سHHHریعتر سفارشHHHاتی کHHHه نماینHHHده براسHHHاسدشHHHرکت بایHHHب.
دستورالعمل های شرکت دریافت می دارد، بنماید.

حق الزحمه.4

 درصHد از ]نماینHHده  ی حHق الزحمHهدرصHد[نماینHHده را کHه معHادل   یحق الزحمه. شرکت موظف است ا.
 حHHق الزحمHHه پرداخت نمایHHد. این ،مالیات می باشHHدبدون قیمت فروش هر سفارش و یا بخشی از آن 

  تمHHام و کمHHالد تعلق می گیرد و بایHH،دنفقط به سفارشاتی که به طور صحیح تنظیم و ارسال شده باش
با احتساب مالیات های فروش پرداخت گردند و قابل استرداد نمی باشد.

  صرفاً به تشخیص و صلاحدید خود، کالاهای مرجوعی را در ازاء بHHازپرداخت تمHHام یHHا تواندیمشرکت ب.
 بپذیرد.،قسمتی از قیمت آنها

  مگHHر هزینHHه هHHایی کHHه در این،نماینده ملزم به پرداخت هیچ یک از هزینه های مرتبHHط بHHا این قHHراردادج.
 نمی باشد.،توافقنامه ذکر شده است

  آن دسHHته از هزینHHه هHHایی کHHه در این توافقنامHHه مشHHخص شHHده اسHHت، ملHHزم بHHهمگر در مHHوردنماینده د.
مین هیچ یک از هزینه های مرتبط با این قرارداد نمی باشد.ات

آموزش.5

 شرکت موظف است بنا به درخواست نماینده، آموزشهای لازم به منظور آشنایی وی بHا نحHوه اسHتفاده صHحیح
از محصولات را ارائه دهد.
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تبلیغات، بروشورها و کاتالوگ ها .6

 ، لازمتعHHدادفHHروش محصHHولات، بHHه  شرکت موظف است در طول مدت قرارداد، به منظور حمایت از نماینده ی
  کاتالوگ و سHHایر وسHHایل لازم برای آگHHاهی مشHHتریان از این محصHHولات را در اختیHHار نماینHHده قراردهHHد.،بروشور

ی شرکت می باشد. تمامی هزینه های مربوطه به عهده

اعتبار محصولات.7

  از انجام هر عملی که به اعتبار شرکت و یا محصولات آن کوچکترین خدشه ای وارد کند،،نماینده موظف است
دوری نماید.

ممانعت از رقابت.8

  بHHه هیچ عنHHوان حHHق فHHروش و یHHا،زمان توافق شده در قرارداد و نHHیز یHHک سHHال پس از اتمHHام دورهطی نماینده 
جدول "ب" ندارد. در محدوده یرا  شرکت رقیبحمایت از فروش محصولات 

راز داری.9

 نماینده موظف است که تمامی اسرار تجاری اعم از اطلاعات مربوط به مشتریان، فروشندگان، چگونگی تهیه و
  و امور مالی شHHرکت را در طHHول مHHدت قHHرارداد و پس از آن بHHه هیچ عنHHوان،توزیع محصولات، تحقیق و توسعه

برای شخص ثالثی افشا ننماید.

دلایل فسخ قرارداد خلاصه ی.10

 خلاصHHه ای از در صورتی که نماینده هر یک از مفاد این قHHرارداد را نادیHHده بگHHیرد، شHHرکت می توانHHد بHHا ارائHHه ی
دلایل فسخ، نماینده را کتباً در جریان امر قرارداده و توافقنامه را فسخ نماید.

نتایج فسخ قرارداد.11

 مجاز شHHرکت معHHرفی در صورت فسخ قرارداد به هر علتی، نماینده دیگر نمی تواند خود را به عنوان نماینده ی
نماید و حق فروش محصولات شرکت را نیز ندارد.
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واگذاری.12

  بHHهرا این قHHرارداد ش درنماینده بدون توافق کتبی شرکت، حق واگذاری وظایف محوله و نیز حقوق و اختیHHارات
 میرا شخص دیگری ندارد. لازم به ذکر است که شرکت صرفاً با در نظر گHHرفتن تمHHامی شHHرایط، چHHنین تHHوافقی 

د.ریپذ

امانی رابطه ی.13

 ید می نماید که تمHHامی مفHHاد این توافقنامHHه در واقHHع وظHHایف امHHانی معمHHول نماینHHده درائنماینده پذیرفته و ت
قبال شرکت بوده و به هیچ عنوان از اعتبار آن نمی کاهد.

سایر مسائل.14

  مگHHر آنکHHه در متن بHHه غHHیر از آن،در این توافقنامHHه، ضHHمیر مفHHرد، ضHHمیر جمHHع را هم شHHامل می شHHودا.
تصریح شود. 

 مقصود اضافه کردن مفادی به توافقنامه و یHHابه و هستند ع و ها، صرفاً به منظور راحتی رجسر فصلب.
تغییر در تفسیر مفاهیم آن نمی باشد.

 اعتبHHار سHHاقط در صورتی که هر یک از مفاد این توافقنامه و یHHا قسHHمتی از آن بHHه هHHر دلیلی از درجHHه یج.
د.باشگردد، قرارداد اعتبار کلی حفظ می 

 این توافقنامه است.اساسزمان د.

 این،  مگHHر شHHرایطی کHHه در آن قیHHد شHHده اسHHت ای،معاملHHه و  الHHتزام،هیچ نماینHHدگی، تعهHHد، شHHرطه.
توافقنامه را متاثر نمی نماید.

رئیس و مرئوسی مابین طرفین نمی باشد. هدف از مفاد این توافقنامه، ایجاد شراکت یا رابطه یو.

 را متعهHHد ایشHان واگHذاران طرفین معامله، نمایندگان، متولیان، وکلا، قائم مقHام هHا و ،این توافقنامهز.
کرده و اشخاص مذکور از منافع آن منتفع می شوند.

  حاکم بر این توافقنامه می باشد.] مرجع قوانین این توافقنامهنام کشور[ قوانین کشورح.

 امضاء کردند.]محل[برای گواهی مراتب فوق، طرفین این توافقنامه را در تاریخ فوق در 

5 از 4 صفحهتوافقنامه ی حق الزحمه ی فروش



5 از 5 صفحهتوافقنامه ی حق الزحمه ی فروش


