کاربرگ تجزیه و تحلیل رقبا

این کاربرگ در شناخت رقبا، به شما کمک می کند. رقبا شرکتهایی هستند که خدمات ارائه شده توسط آنها یا محصولات  تولید شده آنها عین خدمات یا محصولات شما بوده، یا قابل جایگزینی، و یا مشابه با آنهاست. جداول زیر را که درباره رقبایتان است پر کنید. برای پوشش دادن تمام رقبای اصلی خود، شاید لازم باشد تعداد ستونهای جدول را افزایش دهید.
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	رقبای شما در کجا مستقرند؟
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	مدیران و اعضای اصلی هیئت مدیره چه کسانی هستند؟
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