
به نام خدا

 نمایندگی فروشتوافق نامه 

 توافق نامه نمایندگی فروش )"توافق نامه"(این 

  ] کش&&ور[ تأس&&یس              "(، شرکتی که بر اس&&اس قوانینشرکت )"[شرکت شما]نام ما بین: 
شده و به فعالیت خود ادامه می دهد و دفتر مرکزی آن در آدرس زیر واقع است:

]نشانی کامل شما[

 "(، شرکتی که بر اساس قوانین ] کشور[ تأسیس شده ونماینده فروش )"[شرکت]نام و: 
به فعالیت خود ادامه می دهد و دفتر مرکزی آن در آدرس زیر واقع است:

]نشانی کامل[

 قابل اجراست.]تاریخ[منعقد شد و از تاریخ 

  خ&دمات نماین&&دگی ف&روش در منطق&ه ب&ه عن&&وان نماین&&ده ف&روش مس&تقلازنظر ب&ه اینک&ه ش&رکت تمای&ل دارد 
 استفاده نماید نماید و نماینده فروش در نظر دارد تا خدماتش را تحت ضوابط و شرایط موجود در این توافق

 ارائه نماید.نامه و در سمت نماینده فروش مستقل به شرکت

 اکنون این توافق نامه تأیید می کند که در ازای مقدمات و مراتب پیش گفته و تعهدات و توافقات دوجانب&&ه ی
موجود، طرفین از قرار ذیل توافق کرده اند:

مدت توافق نامه.1

 این توافق نامه می بایست بلافاصله پس از تاریخ امضای آن اجرایی شود )تاریخ ذکر شده در ابت&&دای س&&ند( و
 باید برای مدت ]تعداد[ سال کامل از تاریخ مزبور دارای اعتب&&ار و ق&&ابلیت اج&&رایی باش&&د؛ مگ&&ر این ک&&ه ب&&ه دلی&&ل
 وقوع یکی از شرایط ذک&&ر ش&&ده در این تواف&&ق نام&&ه زودت&&ر از موع&&د انقض&&اء گ&&ردد. ب&&ه علاوه، مش&&روط ب&&ه اینک&&ه
 نماینده فروش کلیه ی ضوابط و شرایط این توافق نامه را اجرا کرده باشد و طرفین با ضوابط و شرایط تمدی&&د
 توافق نامه موافقت نمایند، می بایست این توافق نام&&ه از س&&ال اولی&&ه ی آن و پس از آن برای دوره ه&&ایی ی&&ک

ساله ادامه یابد. 
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فروش محصولات.2

نماینده فروش به عنوان نماینده انحصاری فروش شرکت در مناطق ذیل فعالیت خواهد کرد:.2.1

 نماینده فروش می پذیرد که محصولات مورد نظر را بفروش&&د و در ص&&ورت ص&&لاحدید ش&&رکت ف&&روش.2.2
 محصولات مزبور را با قیمتی یکسان و ضوابط و شرایطی که شرکت تع&&یین و تأیی&&د می کن&&د اف&&زایش
 دهد. بدون محدود کردن کلیت م&&وارد ف&&وق ال&&ذکر، مس&&ئولیت ف&&روش محص&&ولات ش&&رکت ک&&ه از ق&&رار

ذیل می باشند به عهده ی نماینده فروش خواهد بود:

 بدون تحمیل هرگونه مسئولیت یا تعهدی به نماینده فروش، شرکت می تواند در ه&&ر زم&&انی و ه&&ر از
 چند گاهی مشخصات یا ویژگی محصولات را اصلاح نماید یا فروش هر ی&&ک از محص&&ولات را متوق&&ف

کند.

 نماینده فروش موظف است کل وقت و توجه خود را متوجه فروش محصولات شرکت س&&ازد و بای&&د .2.3
 مرتباً با تمامی مشتریان و مشتریان جدید و بالقوه ی موجود در منطقه جهت ج&&ذب سفارش&&ات برای
 محص&&ولات ش&&رکت تم&&اس بگ&&یرد. همچ&&نین موظ&&ف اس&&ت در تم&&امی اوق&&ات و ب&&ا حس&&ن نیت جهت

افزایش بهره ی شرکت در فروش محصولات مزبور نهایت تلاش خود را بکار گیرد.

 تمامی سفارشات دریافت شده توسط نماینده فروش از جانب مشتریان بایستی طبق روالی عادی ب&&ه.2.4
 شرکت در دفتر اصلی آن منتقل شود و شرکت یا مشتریان هیچ تعهد یا الزامی نسبت ب&&ه سفارش&&اتی
 که مورد پذیرش شرکت قرار نگرفته است و توسط شعبه تعيين اعتب&&ارات ش&&رکت تأیی&&د نش&&ده اس&&ت

 ندارند. نماینده فروش هیچ اختیاری برای قبول سفارشات دریافتی ندارد.

 نماینده فروش متعهد می شود که کلیه ی سیاست های فروش و خط مشی های عملیاتی شرکت که.2.5
 هر از چند وقت تعیین می شوند را اجرا نماید؛ البته تا زم&&انی ک&&ه ب&&ا مق&&ررات دول&&تی و ق&&انون ]ق&&انون

کشور شما[ ]نام کشور[ در تناقض نباشند.

کارمزد.3

 شرکت می پ&ذیرد ک&ه ک&ارمزدی ]ع&دد[ درص&دی را برای تم&امی سفارش&اتی ک&ه از من&اطق تحت کن&&ترل.3.1
 دریافت می کند ب&&ه نماین&&ده ف&&روش بپردازد؛ خ&&واه این سفارش&&ات مس&&تقیماً از دف&&تر تج&&اری نماین&&ده
 فروش دری&افت ش&ود ی&ا از طریق فروش&نده ه&ای نماین&ده ف&روش ک&ه در منطق&ه فع&الیت می کنن&د ی&ا
 بص&&ورت تلف&&نی ی&&ا پس&&تی از ط&&رف خری&&داران موج&&ود در منطق&&ه. کارمزده&&ا بر اس&&اس مب&&الغ خ&&الص
 فاکتورهایی محاسبه می شود که شرکت در قبال سفارش&&ات محص&&ولات از خری&&داران واق&&ع در منطق&&ه
 دریافت ک&&رده اس&&ت. در راس&&تای اه&&داف این تواف&&ق نام&&ه، " مب&&الغ خ&&الص فاکتوره&&ا" ب&&ه مع&&نی مب&&الغ
 ناخالص فاکتور سفارشات منهای کسورات مربوط به مالیات فروش، هزینه بیمه، هزینه حم&&ل و دیگ&&ر

 مخارج حمل و نقل و هرگونه تخفیف یا مزایایی که به مشتریان ارائه می شود، می باشد.

7 از 2 صفحه                                                                                        توافق نامه نمایندگی فروش 



 ( م&&اه30کلیه ی کارمزدهایی که برای نماینده فروش مقرر شده است، بایستی حداکثر تا روز سی ام ).3.2
متعاقب تاریخ حمل محصولات شرکت پرداخت شود.

 بدون توجه به موارد متناقض موجود در توافق نامه، نماینده فروش مستحق دریافت کارمزد.3.3
برای محصولات زیر نمی باشد:

الف. محصولاتی که به شرکت بازگردانده شده اند؛

 ب. محص&&ولاتی ک&&ه حس&&اب قاب&&ل دری&&افت آن ه&&ا ب&&ه عن&&وان طلب غ&&یر قاب&&ل وص&&ول، ب&&ه دلی&&ل ع&&دم
 توانایی پرداخت بدهی یا ورشکستگی خریدار، انحلال شرکت و یا فعالیت تج&&اری خری&&دار، واگ&&ذاری
 کلی مزایا و بهره ی طلبکاران از جانب خریدار و یا هر موقعیت مش&&ابهی ک&&ه ب&&ه نظ&&ر ش&&رکت حس&&اب
 قابل دریافت مورد نظر غیر قاب&ل وص&&ول باش&د، توس&ط ش&عبه تع&يين اعتب&ارات ش&رکت ح&ذف ش&ده

است؛ یا

 پ. محص&&ولاتی ک&&ه هزین&&ه ی آن ه&&ا ظ&&رف ]تع&&داد[ روز پس از ت&&اریخ ص&&دور ف&&اکتور توس&&ط ش&&رکت
دریافت نشده باشد؛ حتی اگر هزینه ی مزبور پس از صد و ]تعداد[ روز دریافت شود.

 کارمزدهایی که در ارتباط با محصولات شرکت به نماینده فروش پرداخت شده است اما طبق.3.4
  )ال&&ف، ب، پ( این مب&&الغ نمی بایس&&ت ب&&ه نماین&&ده ف&&روش پرداخت می ش&&دند، بایس&&تی از3.1بن&&د 

کارمزدهای آتی قابل پرداخت به نماینده فروش کسر شوند.

 کارمزدهایی که در این توافق نامه در نظر گرفته شده ان&د، بایس&تی تنه&&ا مبل&غ پرداخ&تی ب&ه نماین&ده .3.5
 ف&&روش ب&&ابت خ&&دمات ایش&&ان باش&&د و ایش&&ان هیچگون&&ه حقی جهت دری&&افت هزین&&ه متقب&&ل ش&&ده در

خصوص اجرای مسئولیتهایش ندارد.

 نماینده فروش تعهد می کند در مواقعی ک&&ه خری&&داران در پرداخت ب&&دهی خ&&ود کوت&&اهی می کنن&&د ب&&ا.3.6
شرکت نهایت همکاری را داشته باشد.

پیمانکار مستقل.4

 نماینده فروش نباید در هیچ زمانی نمایندگی خود را آنچنان مطرح یا وانمود کند ک&ه اختی&ار آش&کار برای قبول
 بدهی یا مسئولیت برای شرکت یا از طرف شرکت دارد. همچ&&نین نماین&&ده ف&&روش نبای&&د در هیچ زم&&انی ب&&دون
 کسب مجوز مکتوب و صریح از شرکت، چنین بدهکاری ی&&ا مس&&ئولیتی برای ش&&رکت ی&&ا از ط&&رف ش&&رکت را قبول
 کند. نماینده فروش تأیید می کند که این توافق نامه نباید به عنوان توافق نامه اس&&تخدام تعبیر ش&&ود و اینک&&ه
 نماینده فروش نباید اقدامی انجام دهد که باعث ایجاد عاملیت، تج&ارت مش&ترک ی&ا ش&راکت ش&ود. همچ&نین
 شرکت به هیچ عنوان متعهد و مقید ب&&ه توافق&&ات، اظه&&ارات و ض&&مانت ه&&ای انج&&ام پذیرفت&&ه از ط&&رف نماین&&ده
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 فروش نخواهد بود. نماینده فروش نباید به نام یا ب&&ا اعتب&&ار ش&&رکت حس&&اب ب&&انکی ایج&&اد کن&&د، هرگون&&ه خری&&د
 انج&&ام ده&&د، تقاض&&ای وام کن&&د ی&&ا هرگون&&ه تعه&&دی را بپ&&ذیرد. این تواف&&ق نام&&ه ص&&رفاً رابط&&ه ای تج&&اری می&&ان
 پیمانک&&ارانی مس&&تقل اس&&ت ک&&ه هیچ ی&&ک از ط&&رفین نمی توانن&&د خ&&ارج از چ&&ارچوب این تواف&&ق نام&&ه دیگ&&ری را

متعهد یا ملزم نمایند. 

عدم رقابت.5

 نماینده فروش نباید به هر نحو ممکن، محصولی یکسان، مشابه ی&ا قاب&ل رق&ابت ب&ا محص&ولات بی&ان ش&ده در
 بند ]شماره[ این توافق نامه را ارائه کند. نماینده فروش موظف است قبل از اقدام ب&&ه توس&&عه، توزیع و ف&&روش
 محصولات دیگر، در مورد هر تعهدی که ناظر بر ارائه و قبول نمایندگی محصولات دیگر است با شرکت مذاکره
 کند. هرگونه عدم دریافت موافقت مکتوب شرکت در این رابط&&ه بص&&ورت خودک&&ار نقض مف&&اد این تواف&&ق نام&&ه

تلقی می شود و شرکت می تواند سریعاً و بدون اطلاعیه ی اضافی این توافق نامه را فسخ کند.

فسخ توافق نامه.6

 ه&&ر ی&&ک از ط&&رفین می توانن&&د در طی م&&دت اص&&لی ی&&ا م&&دت تمدی&&دی، ب&&دون هیچ دلیلی و ب&&ا ارس&&ال.6.1
 اطلاعیه ای مکت&&وب ب&&ه ط&&رف مقاب&&ل از ]تع&&داد[ روز قب&&ل قص&&د خ&&ود برای فس&&خ تواف&&ق نام&&ه را اعلام

کنندو این توافق نامه به صورت خودکار در پایان این مدت ]تعداد[ روزه فسخ می شود.

 هرگونه تجهیزات، کاتالوگ، سند یا اطلاعات دیگری که در هر زمانی شرکت در اختیار نماین&&ده ف&&روش.6.2
 قرار داده است، می بایست در همه اوقات جزء اموال شرکت محسوب شود که نماینده فروش نیز به
 عنوان امانت گیر )امین( شناخته می شود. به محض فسخ این توافق نامه، کلیه ی این قبی&&ل ام&&وال
 بایستی با هزینه ی نماینده فروش به شرکت بازگردانده ش&&ود و قص&&ور نماین&&ده ف&&روش در انج&&ام این
عمل به شرکت این حق را می دهد که ارزش اموال فوق را از مبلغ کارمزد نماینده فروش کسر نماید.

 کلیه ی کارمزدهای سفارشات خریداران حاضر در منطقه ی تحت نظ&&ر و فع&&الیت نماین&&ده ف&&روش ک&&ه.6.3
 قبل از فسخ توافق نامه مورد پذیرش شرکت واقع شده اند، به آن پرداخت خواهد شد؛ قط&&ع نظ&&ر از

اینکه این سفارشات قبل یا پس از فسخ توافق نامه ارسال شوند.

قابلیت واگذاری به غیر.7

 نماینده فروش هیچگونه حقی مبنی بر واگذاری و انتقال این توافق نامه یا هرگونه بهره ی ذیرب&&ط آن را ب&&دون
موافقت مکتوب شرکت ندارد.
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تضمین جبران خسارت.8

 شرکت موظف است نماینده فروش را از هر گونه مطالبه، تقاضا، بدهکاری، خسارت، مخ&&ارج، ص&&دمه و هزین&&ه
 ی متعاقب، بانضمام مطالبات بخاطر فوت غیر قانونی، آسیب ه&&ای شخصی ی&&ا خس&&ارت ب&&ه ام&&وال ک&&ه ناشی از
 اقدامات حقوقی مربوط به مسئولیت و تعهدات در قبال اموال یا تولید محصول معیوب و ناقص است مصون

بدارد و در صورت وقوع جبران خسارت کند.

علائم تجاری.9

 نماینده فروش تعهد می کند که بصورت ک&&املاً آش&&کار و نمای&&ان علائم و مشخص&&ه ه&&ای ش&&رکت از قبی&&ل علائم
 تجاری و نام تجاری را در هر یک از مک&&ان ه&&ای ف&&روش خ&&ود نم&&ایش ده&&د ک&&ه این مهم از ض&&روریات بازاری&&ابی

صحیح محصولات شرکت است؛ البته مشروط به شرایط و ضوابط ذیل جهت این نوع کاربری:

 الف. نماینده فروش تعهد می کند که از علائم تجاری و نام تجاری شرکت یا هرگونه تقلید ی&&ا بخشی از آن
 ها، نام یا علامت تجاری مشابه و اشتباه بر انگیز بعنوان نام تج&&اری ی&&ا تم&&ام ی&&ا قس&&متی از ن&&ام اقتص&&ادی،
 بازرگانی یا صنفی استفاده نکند. نماینده فروش تعهد می کند ک&&ه ب&&ه هیچ نح&&وی علائم تج&&اری ش&&رکت را
 مورد استفاده قرار ندهد یا تبلیغ نکند، مگر اینکه صریحاً محصولات ش&&رکت را تع&&یین و مش&&خص کن&&د ی&&ا
 خود را به عن&&وان نماین&ده مج&از ف&روش محص&ولات مزبور ش&رکت مع&رفی کن&د. همچ&نین نماین&ده ف&روش
 تعهد می کند که علائم تجاری یا نام تجاری شرکت را جهت انجام معامله، توسعه ی&&ا توزیع ه&&ر محص&&ولی
 به جز محصولات شرکت مورد استفاده قرار ندهد. نماین&&ده ف&&روش تعه&&د می کن&&د ک&&ه ب&&ه منظ&&ور توس&&عه،
 فروش ی&&ا توزیع ه&&ر محص&&ولی ب&&ه ج&&ز محص&&ولات ش&&رکت از س&&رقفلی علائم تج&&اری ی&&ا ن&&ام تج&&اری ش&&رکت

استفاده نکند.

 ب. در صورتیکه نماینده فروش به هر نحوی از علائم تجاری، نام تجاری یا علائم ساخت  ش&&رکت اس&&تفاده
 کند، شرکت در قبال هرگونه آسیب یا صدمه ی وارد آمده به هر شخص یا اموالی )به هر علت و نحوی که
 باشد( هیچگونه مسئولیت یا تعهدی نسبت به هر شخص، کارخانه ی&&ا ش&&رکتی نخواه&&د داش&&ت؛ ح&&تی اگ&&ر
 این اتفاق در محدوده مكان فعاليت تجاری نماینده فروش روی دهد. از این رو نماینده فروش می پذیرد
 که شرکت را در مقابل هرگونه صدمه شخصی، فوت ی&&ا خس&&ارت م&&ادی ناشی از اق&&دامات نماین&&ده ف&&روش،
 کارگزاران، خدمتکاران، کارمندان، مدعوین و دارندگان مجوز از طرف آن بانضمام هزینه ی وکیل و مخارج
 دعوای قضایی دیگری که شرکت متحمل شده اس&&ت، مص&&ون نگ&&ه دارد و بایس&&تی در ص&&ورت وق&&وع چ&&نین
 مواردی شرکت مورد حمایت و دفاع قرار بگیرد. در همین ارتباط، نماینده فروش موظف است با هزینه ی

خود شرکت را در قبال مسئولیت های فوق الذکر و با مبالغی مکفی بیمه مسئولیت نماید.
 پ. در ص&&ورت فس&&خ تواف&&ق نام&&ه ب&&ه ه&&ر دلیلی، نماین&&ده ف&&روش متعه&&د می ش&&ود ک&&ه دیگ&&ر از علائم مزبور
 استفاده نکند و سریعاً استفاده از این علائم را متوقف نماید )در صورت نی&&از ب&&ا برداش&&تن و برط&&رف ک&&ردن
 آن ها(. نماین&&ده ف&روش موظ&ف اس&ت س&ریعاً از مع&رفی و تبلیغ خ&ود بعن&وان نماین&ده ف&روش محص&ولات
 شرکت اجتناب کند و نبای&د علائم تج&&اری و ن&ام تج&اری ی&ا علامت ی&ا ن&ام تقلی&دی ی&ا بخشی از آن ه&ا را ب&ا
 محصولات یا خدمات دیگر مرتبط بسازد. همچنین، با توجه به این تواف&&ق نام&&ه، نماین&&ده ف&&روش تص&&دیق
 ک&&رده و می پ&&ذیرد ک&&ه ب&&ه محض پرداخت مبل&&غ کل ]مق&&دار[، آن بخشی از علائم ک&&ه دربردارن&&ده ی علائم
 تجاری شرکت هستندو به طور فسخ ناپذیری منقول در نظر گرفته شده اند، نیز ب&ه ش&رکت واگ&ذار ش&ده و
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 شرکت مالک انحصاری علائم فوق خواهد بود و شرکت می تواند با اختیار و صلاحدید خود و در هر زمانی
که مایل باشد اجزای مزبور علائم را بردارد.

 ت. نماینده فروش متعهد می شود که طبق استاندارد های کیفیت، علامت گذاری و نظ&&ارت ه&&ایی ک&&ه ه&&ر
 از چند وقت توسط شرکت تعیین و اعمال می شوند، از علائم تجاری شرکت استفاده کند. نماینده ف&&روش
 صریحاً تصدیق می کند که هماهنگی با استانداردها، علامت گذاری ها و نظارت ها ش&&روطی ض&&روری برای
 تداوم این توافق نامه هستند و هرگونه قصور در اعمال آن ها بصورت خودکار به ش&&رکت اختی&&ار می ده&&د

که این توافق نامه را فسخ نماید.

 ث. نماینده فروش تصدیق می کند که شرکت و شرکت واقع در کشور ]نام کشور[ مال&&ک انحص&&اری کلی&&ه ی
 حقوق، عناوین، و بهره های مربوط به علائم تجاری شرکت و سرقفلی همراه آن هستند. همچنین نماینده
 فروش می پذیرد که طی مدت توافق نامه و پس از آن علائم تجاری شرکت و سرقفلی مربوطه بایس&&تی در
 اختیار هر دو شرکت ب&اقی بمان&د و اینک&ه طی م&دت تواف&ق نام&ه و پس از آن اعتب&ار علائم تج&اری ش&رکت،
 ثبت آن ها یا سرقفلی مربوطه یا مالکیت کامل و انحصاری علائم تجاری مزبور برای هر دو ش&&رکت، ثبت و
 سرقفلی آن ها را مورد اعتراض یا تردید قرار ندهد و علاوه بر این نماینده ف&&روش تأیی&&د می کن&&د ک&&ه طبق

 این توافق نامه نماینده فروش صرفاً از طرف دو شرکت فوق الذکر از آن ها استفاده می کند.

 ج. نماین&&ده ف&&روش تص&&دیق می کن&&د ک&&ه در راس&&تای اه&&داف این تواف&&ق نام&&ه ش&&رکت عام&&ل و نماین&&ده ی
 انحصاری هر دو شرکت است و کاملاً دارای صلاحیت عقد این توافق نامه می باشد و از همین رو نماینده
 فروش تعهد می کند که به هیچ عنوان و در هیچ زمانی وضعیت قانونی شرکت را مورد تردید ی&&ا اع&&تراض

قرار ندهد. 

اعراض از توافق نامه.10

 نباید اینگونه در نظر گرفته شود که شرکت از ضوابط، شرایط یا مفاد این توافق نامه چش&م پوشی ک&رده اس&ت،
 مگر اینکه این ادعا مکتوب باشد و وجود این قبیل چشم پوشی از مفاد توافق نامه نباید منجر به چشم پوشی

 موارد مشابه شود یا منجر به عمل دیگری شود که ممکن است نقض این توافق نامه را در پی داشته باشد.

تفسیر توافق نامه.11

این توافق نامه باید مطابق قانون ]قانون کشور شما[ اجرا، تفسیر و استنباط شود.

جامعیت توافق نامه.12

 این تواف&&ق نام&&ه ت&&وافقی کلی و ج&&امع را فیم&&ابین ط&&رفین ایج&&اد می کن&&د و ج&&ایگزین تم&&امی توافق&&ات، ق&&ول و
 قرارها، تعهدات، اظهارات یا ضمانت های قبلی که با موضوع این توافق نامه مرتبط بوده است می شود.
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تفکیک پذیری.13

 در صورتیکه هر یک از شروط یا مفاد این توافق نامه توس&&ط دادگ&&اه ذی ص&&لاح غ&&یر قاب&&ل اج&&را تش&&خیص داده
 شود، ماده فوق بایستی به حداکثر زمان، محدوده یا حوزه ای ک&&ه ]ق&&انون کش&&ور ش&&ما[ مج&&از می ش&&مارد ت&&نزل
 یابد؛ اما اگر ماده یا شرط مزبور موکول به این محدودیت نشود می بایس&&ت از این تواف&&ق نام&&ه ح&&ذف گ&&ردد و
 نباید بر مفاد و شروط دیگر این توافق نام&ه خدش&&ه ای وارد کن&د و مف&اد دیگ&ر تواف&ق نام&ه بای&د دارای ق&ابلیت

اجرایی و تأثیر کامل باشند.

تأیید مفاد توافق نامه.14

 نماینده فروش تأیید و تصدیق می کند که فرص&&تی ک&&افی جهت بررسی ه&&ر ی&&ک از مف&&اد موج&&ود در این تواف&&ق
 نامه در اختیار داشته است و فرصت داشته است تا در مورد هر یک از مف&&اد تواف&&ق نام&&ه نظ&&ر قض&&ایی را جوی&&ا
 شود و بدینوسیله تأیید می کند که کلیه ی مفاد این توافق نامه منطقی و معتبر هستند و بدینوسیله نماین&&ده

 فروش از تمامی دفاعیه ها در مقابل اجرای کامل و اکید مفاد فوق الذکر توسط شرکت صرفنظر می کند.
 جهت تأیید موارد فوق، طرفین این توافق نامه را در مکان ]مکان اجرا[ و در تاریخ ذک&&ر ش&&ده در ابت&&دای تواف&&ق

به اجرا در می آورند.تنظیم کرده و نامه 

                      شرکت                           نماینده فروش

                                                                                                                                                                        
دارای حق امضاء نماینده مجاز و ء    امضا               دارای حق امضاء نماینده مجاز و اءامض

                                                                                                                                                                        
 سمت سازمانی، سمت سازمانی                  نام و نام خانوادگی،نام و نام خانوادگی
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